TRADE SUPERVISOR (3ans d’expériences dans la vente et distribution)

Cadre commercial, qualifié ayant 3 ans d’expérience dans la distribution des produits agroalimentaires. Mon expérience m’a permis de
développer des compétences en distribution, développement commercial, gestion de grands comptes et I'analyse du marché.je suis

rigoureux, orienté vers le résultat, goGt du chiffres.

EXPERIENCES PROFESSIONNELLES

Responsable Commercial| CAMER AGRO SARL |JUILLET 2021-JUILLET
2023 |Yaoundé , Cameroun

®  Gérer 10 clients grands comptes et atteinte des objectifs

®  Assurer le suivi administratif, financier et la relance des paiements échus

®  Reporting journalier, hebdomadaire et mensuelle de I'activité commerciale

® Négocier lacommande aupres des grands comptes

®  Elaborer les actions promotionnelles pour accroitre les ventes

® veiller aux respects des stratégies commerciales définies en amont et des procédures de suivi
®  Gérer une force de vente de 5 commerciaux et 6 brands girls

®  Fixer les objectifs commerciaux et suivi de la réalisation

® Assurer la veille concurrentielle

® Analyser la performance de I'équipe commerciale et proposer des actions

Résultats obtenus
®  Recrutement de 20 nouveaux clients en 7 mois et augmentation du chiffre d’affaires de la chaine
de supermarché Santa Lucia de 50% pour un taux de croissance du chiffre d’affaires global de
21,66% , optimisation des plans de tournées commerciales, segmentation du marché en 3.

®  Reconquéte de de 6 clients perdus sur une dizaine.

Stagiaire Commercial|[ NTEE SARL|Aout 2019-Septembre
2019|Bafoussam, Cameroun

® Effectuer I'audit de 32 Boulangeries et superettes en respectant les consignes de travail
®  Transformer 3 sur 8 prospects en clients pendant le stage
®  Participer a la formation des clients entreprise sur les pratiques commerciales

®  Effectuer les recherches sur les modules de formation.

Assistant Commercial| Martin Foyan Distribution Décembre 2018-
Mai 2019 | Dschang, Cameroun (DISTRIBUTEUR GUINNESS
Cameroun)

®  (Créer le compte de 300 clients rattaché au commercial de la zone dans le logiciel intellis
®  Evaluer la performance des grossistes et calculer la ristourne
®  Participer a la formation des commerciaux et visite des points de vente

®  Controler le stock de produits en magasin.

Stagiaire Commercial| GOLDEN EYES OPTIC SARL|Juillet 2018-
Septembre 2018|Yaoundé, Cameroun

®  Accueillir les clients et répondre a leurs besoins

®  Etablir la facture pro-forma

®  Entretenir leurs lunettes

®  Effectuer la livraison des lunettes chez I'assureur

Stagiaire Commercial | KKFA SARL|Avril 2018-Juin 2018|Dschang,
Cameroun ( DISTRIBUTEUR ORANGE Cameroun )

® Recrutement de 250 abonnés orange pendant deux mois et ouverture de compte orange money
® lancement de |'offre “my way” dans la ville de Dschang
®  Prospecter de nouveaux clients et fidélisation des clients existants

®  Gérer la réclamation client et veille concurrentielle

JOREZ NGUEKENG FOTSING
9 Yaoundé, Cameroun
%. 237681977 891 /237 690 484 017

joreznguekeng95@gmail.com

Binkedin.com/joreznguekengfotsing

Permis de conduire catégorie B

COMPETENCES

e Distribution

e Gestion de la force de vente

e Développement Commercial

e Développement du portefeuille
client

e Technique promotionnelle

e Gestion de la relation client

e Gestion des grands comptes

e Techniques de vente

e Veille concurrentielle

FORMATION
Master professionnel en Marketing 2020
UNIVERSITE DE DSCHANG, CAMEROUN
Licence professionnelle en Marketing 2018
UNIVERSITE DE DSCHANG, CAMEROUN
Baccalauréat A4 Allemand

2015 — Lycée Bilingue de Penka-Michel,
Cameroun

Logiciels :

e  Microsoft office: Excel, word,
power point
e  Gestion commercial 100

Langues :

e  Frangais : tres bien
e Anglais: intermédiaire

CENTRE D’INTERETS

e Football
e  Film documentaire
e Voyage

e Apprentissage de la langue anglaise
avec Duolingo
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